Formation:

Le Pouvoir de I'lA en Immobilier

Cette formation spécialisée est congue pour les
professionnels de l'immobilier (transaction,
aménagement, gestion) afin de transformer 1A en un

réflexe naturel.

e Comprendre I'application de A
(générative et spécialisée) dans
I'ilmmobilier (automatisation, analyse de
données, audit).

e Maitriser le Prompt Engineering pour
accélérer la rédaction de synthéses, de
notes d'’honoraires ou de rapports de
gestion.

e Automatiser I'analyse métier : baux,
contrats de réservation, PLU et expertises
immobilieres.

e Sécuriser et cadrer l'usage de ['1A
(ChatGPT, Copilot, NotebookLM) sur les
données clients et le CRM.

Conseillers en Immobilier (Résidentiel &
Entreprise), gestionnaires de syndic, chargés
d'aménagement, fonctions back-office et
dirigeants d'agences.

2 demi-journées de formation. (total 7h).

e Présentiel
e A distance en visio-conférence

Partie 1: Comprendre I'lA générative

e Cours théoriques sur le fonctionnement des IA génératives

e Exemples métiers : rédaction d’email, génération de
compte-rendus de visite, préparation d’entretients

e Paramétrage et personnalisation des LLMs

e Multimodalité : de I'extraction de données a la génération
d'assets graphiques.

Partie 2: Prompt Engineering

e Découvrir et utiliser les techniques pour un prompt
efficace (comment bien dialoguer avec I'lA).

e Construction de templates de prompts pour les téches
récurrentes : compte-rendus de visites, analyse des baux,
rédaction d’email clients.

Partie 3 : Création d’assistants meétier

e Création d'assistants IA (GPTs/Gems) cadrés & une tache
précise.

e Cas d'usages : Syndic & Gestion, transaction, support
direction, contrat de réservation, etc.

Partie 4 : Panorama des outils 1A

e Découverte des outils spécifiques a I'immobilier
(Notebook LM, études de marchés, présentations, etc.)
e Intégration de I'A dans les outils bureautiques (Excel, etc.)

Partie 5 : Limites, biais et enjeux

e Sécurité et cadre juridique (RGPD, IA Act et traitement des
données clients et collaborateurs)
e Enjeux éthiques, environnementaux et bonnes pratiques
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Informations complémentaires

Modalités d’évaluation des acquis

Nos formations sont accessibles aux Avant la formation
personnes en situation de handicap. questionnaire de positionnement pour identifier le niveau
Un référent handicap est disponible pour et les attentes des participants.
adapter le parcours en fonction des besoins Pendant la formation:
spécifiques. Contact référent handicap : exercices pratiques, mises en situation et études de
leo@mookay.fr (adaptation possible sur cas corrigées collectivement.
demande). Aprés la formation:
Quiz final et restitution des travaux pratiques.
Alissue:

Remise d'une attestation de formation mentionnant les
compétences acquises.

40 % théorie | 60 % pratique Moyens pédagogiques et techniques
Démos live [ Exercices guidés [Cas réels
e Supports de formation numérique (diaporamas,
fiches mémo, bibliothéque de prompts).
e Démonstrations live et exercices guidés.
e Etudes de cas réels issus du secteur.
» Mise a disposition d’'ordinateurs portables (sur

Les formateurs Mookay sont : demande) et connexion internet.
e Spécialistes de I'A appliquée métiers e Acceés aux ressources complémentaires post-
e Formateurs certifiés et régu"érement formation (exemples de promptS, listes d'OutI|S)

formés aux évolutions des outils 1A
— Prérequis : aucuns prérequis nécessaire

— Délais démarrage : deux semaines

Suivi et accompagnement

e Feuilles de présence signées par demi-journée.

e Echanges réguliers avec le formateur pour suivre
la progression.

e Attestation individuelle de réalisation remise en
fin de formation.

e Possibilité d'un accompagnement post-formation
(Q&A, mise & jour des ressources, suivi de projet).
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